
SCÉNARIO 1: 
Se préparer à une discussion sur une
catégorie, un retailer ou une stratégie.

SCÉNARIO 2: 
Comprendre ce qui a changé entre les
retailers.

SCÉNARIO 3: 
Comparer des SKU similaires entre retailers.

SCÉNARIO 4: 
Valider des insights avant de les partager.

SCÉNARIO 5: 
Répondre à une question imprévue sur le
moment.

Ce que vous apporte WiseCard
Une vue simple au SKU des prix, de la
disponibilité, des délais de livraison et des
évolutions récentes, pour ne pas avoir à créer
de rapports ni exporter de données.

Ce que vous apporte WiseCard
Une visibilité sur les tendances de prix récentes
et l’historique, pour identifier ce qui a changé,
quand, et si le mouvement est ponctuel ou
généralisé sur vos retailers clés.

Ce que vous apporte WiseCard
Une comparaison côte à côte au SKU des prix, de
la disponibilité, des délais de livraison et des
caractéristiques, sans besoin d’un rapport.

Ce que vous apporte WiseCard
Une vue rapide, au niveau SKU, pour vérifier les
hypothèses et confirmer les éléments clés.

Ce que vous apporte WiseCard
Un accès rapide aux SKU les plus consultés pour
répondre immédiatement aux questions.

Essayez-le dès maintenant : Ouvrez WiseCard et accédez à des insights rapides et ciblés au SKU.

WiseCard offre aux équipes Market Intelligence une vue ciblée au niveau SKU des prix, de la disponibilité et de la
performance par retailer, sans avoir à générer des rapports complets. Il permet de valider rapidement, comparer
les produits et prendre des décisions en toute confiance, au moment où les questions se posent.

Des réponses rapides, au niveau SKU,
directement dans Market Intelligence

Comment les équipes Market
Intelligence utilisent
WiseCard
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