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Price Intelligence 
Glosario de términos
clave

GLOSARIO



Este glosario ofrece definiciones de los términos clave utilizados en toda
nuestra solución de Pricing Intelligence, agrupados por páginas principales de
producto.

Aunque estas definiciones ofrecen orientaciones generales, la interpretación y
la aplicación de los términos pueden variar en función de cómo utilices la
plataforma para mejorar tu negocio. 
Si necesitas asistencia personalizada o más información, ponte en contacto
con tu Customer Success Manager.

Introducción al glosario de términos clave
de Price Intelligence
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Pestaña Competitive Intelligence

Sección Filtros

Visualización de datos

Lista de productos
Filtra según los SKUs específicos de tu
catálogo. Las listas de productos se
crean en la pestaña Productos.

• 

Según el criterio de clasificación seleccionado
en esta pestaña – Competidores, Categorías,
o Marcas – la vista de esta página ofrece una
representación clara de cómo se comparan
tus precios con los datos analizados.

Categorías
Filtra por categorías de productos.

• 

Competidores
Filtra por distribuidores específicos
para obtener un análisis detallado.

• 

Rendimiento general
El gráfico circular destaca tu
rendimiento general, mostrando la
proporción de precios más altos, más
bajos, o iguales en comparación con
los datos analizados. 

• 

Marcas
Filtra para refinar los resultados por
marca.

• 

Porcentaje Price Match
El gráfico de barras ofrece un análisis
detallado de las correspondencias de
precios, distinguiendo visualmente los
precios más altos, iguales y más bajos
para una comparación más precisa.

• 
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Pestaña Productos

Sección Filtros

Visualización de datos

Lista de productos
Filtra según los SKUS específicos de tu
catálogo. Las listas de productos se
crean en la pestaña Productos.

• 

El gráfico de historial competitivo ofrece una
visualización de las tendencias de precios en
el tiempo, mostrando tus productos en
comparación con los de tus competidores. 

Categorías
Filtra por categorías de productos.

• 

Competidores
Filtra los datos por competidores
específicos (ej., "Walmart Marketplace").

• 

Gráfico de líneas / de barras
Esta visualización ofrece una visión
dinámica de las tendencias de precios
competitivos en un período específico. 

• 

Marcas
Filtra para refinar los resultados por
marca.

• 

Rango de precios
Ajusta el precio mínimo y máximo para
los resultados filtrados.

• 

Herramientas del gráfico
Iconos para cambiar la visualización del
gráfico de líneas a barras. 

• 
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Pestaña Productos

Tabla de datos

SKU - Stock Keeping Unit
ID único para cada producto.

• 

Tu precio
Muestra tu precio producto actual. Para las marcas, este campo puede corresponder al
precio de venta recomendado, precio medio o precio base usado para la comparación.

• 

Competidores disponibles
Número de competidores con existencias disponibles para este producto, con el rango
de precios específico y el número de competidores tenidos en cuenta entre paréntesis.

• 

Nombre del producto 
Nombre y descripción detallada de cada producto.

• 

Precio más bajo
Indica el precio más bajo y el competidor que lo ofrece.

• 

Precio medio
Precio medio del producto entre los competidores.

• 

Competidores no disponibles
Competidores cuyo producto está agotado o para los que no se ha obtenido
información de disponibilidad durante la extracción, con el rango de precios específico
y el número de competidores tenidos en cuenta entre paréntesis.

• 

Competidores no actualizados
Correspondencias de competidores que no se han extraído ni actualizado desde hace X
días, de acuerdo con la configuración del sistema.

• 

Número de precios
Número total de precios analizados para cada producto.

• 
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Página Detalles SKU

Sección Detalles del producto

Gráfico del historial de precios

Historial de los precios competidores
Representación gráfica de la evolución de
los precios competidores de un mismo
producto en el tiempo. Este gráfico permite
identificar las tendencias de precios.

• 

Selector de periodo
Filtro que permite ajustar el periodo del
gráfico para realizar un análisis histórico
detallado. Se conservan los datos de los
últimos 90 días.

• 
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SKU - Stock Keeping Unit
ID único para cada producto.

• 

UPC - Universal Product Code
Código de barras estandarizado para
identificar un producto de forma universal.

• 

MAP
Minimum Advertised Price.

• 

Tu precio 
Precio actual por el que vendes tu
producto.

• 

Categoría
Categoría de producto a la que pertenece
el SKU.

• 

Modelo
ID único asignado por el fabricante para
identificar una versión concreta de un
producto.

• 

Marca 
Fabricante o marca del producto.

• 

Entrega
Gastos de envío del producto según lo
indicado por el vendedor. 

• 

Tus métricas durante 60 días 
Precio máximo, mínimo, y medio de tu
producto en los últimos 60 días.

• 
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Página Detalles SKU

Acciones y controles

Añadir un match / Buscar un match
Permite a los usuarios añadir un nuevo match de producto o buscar coincidencias entre
los competidores.

• 

Pestaña Competidor

Competidor
Distribuidor que ofrece el mismo producto.

• 

Entrega
Gastos de envío incluidos en el precio del competidor (si están disponibles).

• 

Diferencia vs tu precio
Diferencia porcentual entre tu precio y el de la competencia, que indica si eres más caro
o más barato.

• 

Precio
Precio obtenido de la última extracción.

• 

Precio + entrega
Precio total, que incluye el coste del producto y los gastos de envío, para una
comparación completa.

• 

Precio medio
Precio medio del producto entre la competencia.

• 

Alto / bajo en 60 días
Los precios más altos y más bajos a los que el competidor ha vendido el producto en los
últimos 60 días.

• 

Precio regular
TPrecio estándar del competidor para el producto, sin descuentos ni promociones.

• 

Disponibilidad
Indica si el producto está en stock en la competencia.

• 
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Tus informes

Sección Filtros

Filtros comunes

Todos los productos
Presenta un diseño que muestra cada match
de la competencia en una línea separada.

• 

Rangos de precios
Clasifica los productos por niveles de precio.

• 

Mis productos
Muestra un diseño con una sola línea por
SKU de tu catálogo, en el que cada precio de
la competencia aparece en su propia
columna.

• 

Vendedor autorizado
Indica si el vendedor está oficialmente
autorizado por la marca a vender el producto.

• 

Informes históricos
Presenta un diseño que muestra cada match
de la competencia en una línea separada,
utilizando datos históricos.

• 

Disponibilidad
Filtra los resultados según la disponibilidad
del producto en la competencia.

• 

Marca
Filtra o agrupa los datos por marca.

• 

ID de marca
Identificador único de la marca.

• 

Categorías
Permite especificar las categorías productos.

• 

Estado
Estado del producto (ej., nuevo, de ocasión).

• 

Categoría (1 – 5)
Nivel jerárquico para la selección de
categorías productos.

• 
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Tus informes

Filtros comunes, continuación

Fecha de crawl
Filtra por la última fecha de recopilación.

• 

ID de vendedor en marketplace
Identificador único de un vendedor
externo en un marketplace.

• 

Moneda
Permite a los usuarios seleccionar la
moneda de los productos desplegados.

• 

Precio
Representa, según el contexto, el precio
cliente o el precio aplicado por un socio
distribuidor.

• 

Incumplimiento MAP
Indica si hay algún incumplimiento.
Aparecerá la indicación Verdadero/Falso.

• 

No. de variaciones de precio en 14 días
Número total de cambios de precio de un
producto durante los últimos 14 días.

• 

Último match
Indica la última fecha en la que se asoció
un producto de la competencia a tu SKU.

• 

Volatilidad de los precios
Mide la amplitud de las variaciones de precio
de un producto durante un periodo dado.

• 

Vendedor en marketplace
Indica los vendedores externos en una
plataforma de marketplace (ej., Amazon,
Walmart).

• 

% de variaciones de precio en 14 días
Porcentaje de variación del precio de un
producto con respecto a su precio inicial
en los últimos 14 días.

• 
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Tus informes

Filtros comunes, continuación

Competidores
Empresas que ofrecen productos similares
o idénticos a fin de comparación.

• 

Precio + entrega
Combina el precio del producto y los
gastos de envío para comparación.

• 

Último matching
Fecha del último matching de los
productos de la competencia.

• 

Precio estándar
Precio original del producto antes de
cualquier descuento.

• 

Modelo
Permite filtrar según el modelo del
producto.

• 

Precio mínimo
Precio más bajo disponible para un producto.

• 

Gastos de envío
Incluye o excluye los gastos de envío en el
análisis de precios.

• 

Precio
Muestra los precios base de los productos.

• 
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Tus informes

Filtros comunes, continuación

Entrega la más rápida
Destaca los productos con los plazos de
entrega más cortos.

• 

Tipo de precio 
Especifica la categoría de precio (ej.,
estándar, promocional, liquidación).

• 

Mensaje de recogida en almacén
Indica si la recogida está disponible.

• 

Precio estándar
Precio original antes de aplicar descuentos o
promociones.

• 

Número de opiniones
Número de opiniones clientes de un producto.

• 

SKU - Stock Keeping Unit
Identificador único de cada producto.

• 

Mensaje de entrega
Indicaciones como «envío gratuito» o los
plazos de entrega estimados.

• 

Número de unidades
Número de unidades en el pack producto.

• 

Nombre del distribuidor
Nombre del distribuidor que ofrece el producto.

• 

Nota
Nota media de los clientes o resultado obtenido.

• 

Entrega
Gastos de envío aplicados a las fichas de
productos de la competencia.

• 
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Tus informes

Common Filters, continued

Tu disponibilidad
Estado actual del stock de tu producto.

• 

Tu estado producto
Estado de tu producto (ej., nuevo, de ocasión).

• 

Tu precio del carrito
Precio visible  en el carrito o en la caja.

• 

Tu tamaño de pack
Tamaño del pack definido en tu sistema.

• 

Tu precio con gastos de envío indisponibles
Gastos de envío no disponible.

• 

Tu entrega
Gastos de envío aplicados a tu producto.

• 

Tu precio estándar
Precio base de tu producto antes de descuentos.

• 

Tu UPC
Código universal de producto de tu artículo.

• 

Tu imagen
Imagen producto importada desde tu sistema.

• 

Tu número de modelo
Número de modelo interno de tu producto.

• 

Tu precio 
Precio actual de tu producto.

• 

Tu precio por unidad
Precio ajustado a las unidades de medida.

• 

Tu título
Nombre o título del producto en tu sistema.

• 

Tu SKU
Identificador único de tu producto.

• 

Tus unidades de medida
Unidades utilizadas para medir tu producto.

• 

P R I C E  I N T E L L I G E N C E  G L O S A R I O  W I S E R . C O M



Gracias
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